
 Perspektiven: 
Herausforderndes und spannendes Arbeitsumfeld  in einem erfolgreichen Unternehmen mit ca.
13% Wachstum
Neutraler Dienstwagen zur privaten Nutzung
Förderung von betrieblicher Weiterbildung
Zahlreiche Corporate-Benefits 

Aufgaben:
Betreuung und Beratung des vorhandenen Kundenstammes sowie Akquisition von
Neukunden
Umsatz- und Kostenverantwortung für das Verkaufsgebiet mit selbstständiger Kalkulation
und Controlling
Marktanalyse und Entwicklung von Vertriebsstrategien
Repräsentation des Unternehmens auf Fachmessen, Kongressen und
Fortbildungsveranstaltungen

Profil: 
Erfahrung in den Bereichen Medizintechnik, Lebensmittelindustrie, Gummi- oder Silikonindustrie 
Erfahrung im Vertrieb beratungsintensiver Produkte 
Sehr gute Organisations- und Kommunikationsfähigkeit 
Souveränes, überzeugendes Auftreten 
Freude am Umgang mit Kunden 
Überzeugungskraft und Durchsetzungsvermögen

S E A R C H  –  M I T A R B E I T E R S U C H E  
A U F  H Ö C H S T E M  N I V E A U .

zur 
Festanstellung
 bei unserem 

Kunden VERTRIEB KEY ACCOUNT (M/W/D)

Wir begleiten Sie
100% kostenfrei
auf dem Weg zu

ihrem Traumjob! 

WANGEN IM ALLGÄU FESTANSTELLUNGVOLLZEIT

bewerbung@mitreuterduerr.de
MITREUTER ||| DÜRR GmbH
Olgastraße 6–8 | D-88069 Tettnang
Office: +49 7542 939 41 0
www.mitreuterduerr.com/search


